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		EMS & Eliq entwickeln App für Kunden mit dynamischem Tarif

		
			
“Wir sind der festen Überzeugung, dass Energieverbraucher der Schlüssel zu einer erfolgreichen Energiewende sind. Doch aktuell fehlt es entweder am Bewusstsein für die Einflussmöglichkeiten auf den individuellen Stromverbrauch und die -kosten oder an wirksamen Instrumenten, die eine aktive Einflussnahme ermöglichen.“
(Florian Müller, Geschäftsführer)




Energy Market Solutions (EMS) gibt seine strategische Zusammenarbeit mit Eliq bekannt. Um die gestiegenen Ansprüche von Stromkundinnen und -kunden bedienen zu können, hat sich die in Berlin ansässige ENTEGA-Tochter zur Entwicklung einer Endkundenapp auf Basis der Eliq Energy Insights Plattform für den deutschen Markt entschieden.





	
		
			Zur vollstündigen Meldung auf eliq.com (GB)
		

	
	




	
		
			Deutsche Fassung zum PDF-Download
		

	
	
		

	
	
		Dynamischer Ökostromtarif für ENTEGA Plus

		
			





Der Ökoenergie- und Telekommunikationsanbieter ENTEGA erweitert ab sofort mit dem Produkt „ENTEGA Ökostrom dynamisch“ sein Tarifportfolio um einen dynamischen Ökostromtarif. Der Tarif wird im CoBranding mit der EMS bereitgestellt.
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Um ENTEGA Ökostrom dynamisch zu beziehen, ist – anders als bei anderen dynamischen Tarifen – ein intelligentes Messsystem keine zwingende Voraussetzung. So können auch Haushalte, deren Verbrauch noch herkömmlich mithilfe eines Standardlastprofils ermittelt wird, Strom zum Börsenpreis beziehen.
Ein intelligentes Messsystem (Smart Meter) hingegen ermöglicht, in vollem Umfang vom dynamischen Ökostrom der ENTEGA zu profitieren. Die Sonne scheint? Der Wind weht? Es ist ein Feiertag und es wird generell wenig Strom gebraucht? Mit einem Smart Meter können Verbraucherinnen und Verbraucher dann ihren Stromverbrauch aktiv in günstigere Zeiten verschieben: zum Beispiel das Elektroauto doch schon zur sonnigen Mittagszeit laden oder den hauseigenen Speicher befüllen.
„Es gibt bereits einige dynamische Stromtarife im Markt. Uns hat bei den meisten gestört, dass ein Smart Meter vorausgesetzt wird.“ beschreibt Antje Winter, Geschäftsführerin bei der ENTEGA Plus GmbH sowie EMS, die Motivation, einen Tarif für alle Zählerkonstellationen zu entwickeln. Florian Müller, ihr Mit-Geschäftsführer, ergänzt: „Das Bewusstsein für die eigenen Handlungs- und Einflussmöglichkeiten beim Stromverbrauch muss erlernt werden, wird sich aber sicher schnell durchsetzen. Aktuell kommen wir unseren Kundinnen und Kunden entgegen, indem wir Transparenz für die tatsächlichen variierenden Kosten schaffen und die bestehenden Gewohnheiten und Erwartungen an einen Stromtarif mit den Vorteilen eines dynamischen Tarifs verbinden.“

Konkret bedeutet das: Der Kostenbestandteil „Börsenpreis für Strom“ wird aus den verbrauchsabhängigen Kosten herausgelöst und variiert gemäß des realisierten Stundenpreises an der EPEX Spot Day-Ahead Auktion. Diese sind auf der Webseite jeweils ab 13 Uhr des Vortages einsehbar und ermöglicht so, ein Smart Meter vorausgesetzt, die aktive Optimierung der eigenen Stromkosten.
Der Tarif kommt aber weiterhin mit monatlichen Abschlägen – saisonale Kosten-Peaks werden so
für die Kundinnen und Kunden abgefedert. Während lastgangbasiert gemessene Haushalte nach dem tatsächlichen Verbrauch zum jeweiligen Zeitpunkt abgerechnet werden, wird für herkömmlich gemessene Haushalte das vom Netzbetreiber vorgegebene Standardlastprofil über das Jahr ausgerollt. 

Mehr unter https://www.entega.de/dynamischer-stromtarif/

		

	
	
		Eine runde Sache: Das neue Logo der EMS

		
			
Das Eckige passt perfekt ins Runde. Die vollständige Integration der Energy Market Solutions in den ENTEGA-Konzern wurde im Herbst 2023 auch optisch vollzogen.

Das neue, runde Logo lehnt sich optisch stärker an unsere Muttergesellschaft an, während das Möbius-Band als Reminiszenz und Kern unserer Herkunft im Zentrum des Logos erkennbar bleibt. Optische Klammer sowie Repräsentation des gegenseitigen Mehrwerts der Verbindung bildet das Sternchen.
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Energy Market Solutions entwickelt Lösungen für einen Energiemarkt, der komplexer wird. Herausfordernder. Interessanter. Sauberer. Vor allem aber: Intelligenter. Damit Menschen in Zukunft günstiger heizen, grüner Auto fahren und Ihre selbst erzeugte Energie intelligent nutzen können, haben wir uns die Entwicklung innovativer Produkte und Dienstleistungen für ihre individuelle Energiewende auf die Fahne geschrieben: Stromprodukte für Zuhause, das Elektrofahrzeug oder die Wärmepumpe. 



		

	
	
		SimplyGreen – Ökostrom ganz einfach

		
			






Berlin– Mit SimplyGreen lanciert die Energy Market Solutions im Juli 2023 eine onlinebasierte Ökostrommarke. Erhältlich ist das Angebot über Preisvergleichsportale und auf der Webseite simplygreen.de.
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„Die Energiewende ist vor allem in den Sektoren Heizen und Mobilität noch längst nicht geschafft,“ betont Florian Müller, Geschäftsführer der EMS: „Mit SimplyGreen bieten wir ein zeitgemäßes Online-Ökostromprodukt für die einfache und günstige Energiewende zuhause und unterwegs.“
SimplyGreen ist ein 100% Ökostromangebot für Privat- und Gewerbekunden, mit dem Stromkunden günstiger heizen, grüner E-Auto fahren und klimaneutral Strom nutzen können. Die unkomplizierte Online-Bestellstrecke für Haushalts-, Wärme- und Autostrom macht den Wechsel einfach und die ausschließlich digitale Kommunikation Schluss mit lästigem Papierkram.
Die Angebote von SimplyGreen sind auf Preisvergleichsportalen und direkt über die Webseite simplygreen.de abschließbar.




		

	
	
		THG-Quotenvermarktung mit EMS

		
			
Berlin/Darmstadt – Die HEAG mobilo GmbH mit Sitz in Darmstadt vermarktet die THG-Quoten ihrer 30 Elektrobusse sowie weiterer elektrisch betriebener Flottenfahrzeuge mit der Energy Market Solutions in Berlin.




[image: ]© HEAG mobilo GmbH / Darmstadt



Der Mobilitätsdienstleister HEAG mobilo aus Darmstadt hat sich entschieden, die Vermarktung der Treibhausgasminderungsquoten (THG-Quoten) für seine 30 Elektrobusse sowie weitere elektrische Flottenfahrzeuge in die Hände der Energy Market Solutions aus Berlin zu geben. Das Darmstädter Unternehmen nutzt dazu das neue THG B2B-Portal von Energy Market Solutions: Über die reine Registrierungsfunktion von Fahrzeugscheinen hinaus beinhaltet das Portal ein Partner-Dashboard, das komfortable Sammeluploads von Fahrzeugscheinen sowie die Erstellung von Submandanten ermöglicht. Damit ergeben sich für den Anwender erhebliche Erleichterungen bei der Verwaltung von E-Flotten an unterschiedlichen Standorten. Auch der fahrzeugindividuelle Registrierungsstatus sowie aktuelle Marktpreisinformationen können zu jedem Zeitpunkt eingesehen werden. 

„Die Möglichkeit zur Vermarktung von THG-Quoten ist ein wichtiges Energiewende-Instrument, denn sie belohnt unmittelbar Investitionen in klimafreundliche Mobilität. Neben unserem Selbstverständnis als Beschleuniger einer stromgeführten Energiewende war dies der zentrale Treiber für die Weiterentwicklung unserer Privatkunden-Lösung auf die Bedürfnisse gewerblicher Nutzer von Elektrofahrzeugen. Das Geschäftskundenportal bietet für Flottenbetreiber eine einfache und komfortable Unterstützung zur Vermarktung ihrer THG-Quoten“, begründet Florian Müller, Geschäftsführer der Energy Market Solutions, die Erweiterung der EMS-Produktpalette rund um das Thema E-Mobilität.

Zur Webseite der HEAG mobilo GmbH  >




Mehr zum THG-Bonus bei EMS >

		

	
	
		Stromportfolio für die Elektromobilität

		
			
Berlin, Dezember 2021 – Energy Market Solutions hat sein Produktportfolio für strombezogene Anwendungen rund um das Thema Elektromobilität ausgebaut. Mit Autostromtarifen, LadeApp, Ladekarte und einem THG Quoten-Produkt reagiert das Tochterunternehmen von ENTEGA und Viessmann auf das rasante Fortschreiten der Energiewende im Sektor Mobilität. Mit dabei: starke Partner wie die Telekomtochter Comfort Charge und Alphabet Fuhrparkmanagement.




Keine Energiewende ohne Mobilitätswende – und die nimmt 2021 deutlich an Fahrt auf. Rund 250.000 neue Fahrzeuge wurden in den ersten 9 Monaten des Jahres zugelassen, ermittelte Kreutzer Consulting unlängst in seiner mit Verivox durchgeführten Marktstudie. Mit den Zulassungszahlen steigt die Anzahl der Elektromobilisten, die nach einfachen Lösungen zum Laden ihrer E-Fahrzeuge zuhause und unterwegs suchen. Im gleichen Maße steigt auch die Zahl der Unternehmen, deren Dienstleistungen plötzlich konkrete Berührungspunkte mit dem Thema Elektromobilität haben.




Energy Market Solutions hat die vergangene Zeit genutzt, um ein Portfolio für alle strombezogenen Anwendungsfälle zu entwickeln: autoSTROM ist eine Produktfamilie für Endkunden aus dem privaten sowie gewerblichen Bereich, die zuhause, am Unternehmensstandort und/oder öffentlich laden wollen.




[image: Florian Müller Geschäftsführer Energy Market Solutions GmbH]
 „Wir sehen eine spannende Dynamik im Markt“, beschreibt Florian Müller, Geschäftsführer der EMS, die aktuelle Lage: „Es gibt immer mehr Endkunden deren konkrete Bedürfnisse sich im Hinblick auf ihre persönliche Mobilitätswende immer klarer herauskristallisieren.“ So habe man auf das Angebot eines Autostromtarifs für das Laden zuhause sehr schnell die konkrete Rückmeldung erhalten, dass in vielen Fällen die Messung mit dem Hausstrom gemeinsam erfolge. In der Folge wurde das Tarifangebot kurzfristig erweitert. Mit beiden Produktvarianten war EMS vom ersten Tag an in der neu geschaffenen Autostrom-Rubrik auf Verivox präsent. Und tatsächlich schließen über die Hälfte der Kunden den Tarif für die gemeinsame Messung ab. Im Oktober wurde das Angebot noch um eine App sowie Ladekarte zum Laden im öffentlichen Raum ergänzt.








Am 15. Dezember 2021 launchte EMS darüber hinaus ein Portal, auf dem E-Mobilisten unkompliziert ihre Treibhausgasminderungsrechte (THG-Quote) geltend machen können: www.energymarket.solutions/thg-bonus




Doch nicht nur Fahrer und Besitzer haben die Chancen der E-Mobilität fest im Blick. „Wir sprechen zunehmend mit Unternehmen, für die wir attraktive Ergänzungen ihrer Geschäftsfelder in diesem Bereich entwickeln“, so Florian Müller.




In Kooperation mit der EMS ergänzte z.B. seit Mitte November die Alphabet Fuhrparkmanagement GmbH, führender Anbieter nachhaltiger Business Mobility-Lösungen, ihr an Flottenbetreiber und deren Fahrer gerichtetes E-Mobilitätsprodukt „AlphaElectric“ mit einem incentivierten Ladestromprodukt von EMS.
Bereits seit Oktober rundet die Deutsche Telekom im Rahmen des Projekts ‚Zukunftstaxi‘ in Hamburg ihr Engagement für E-Taxis mit Sonderkonditionen für das Ladestromprodukt ‚autoSTROM by EMS‘ an den Ladesäulen der Ladeinfrastrukturtochter Comfort Charge ab. Aufgrund der positiven Resonanz aus den Taxiverbänden wurde das Angebot schon nach wenigen Wochen bundesweit ausgerollt.




Die Mobilitätswende rollt: Nicht nur beim Ausbau der Ladeinfrastruktur und bei den Zulassungszahlen, auch und vor allem bei smarten Ladelösungen, die den elektrifizierten Alltag mit dem E-Auto einfach und komfortabel gestalten. Es geht mit erfreulich großen Schritten voran.

		

	
	
		autoSTROM by EMS

		
			
Bonn/Berlin, Oktober 2021 – In einer weiteren Kooperation mit der Telekom unterstützt Energy Market Solutions die Comfort Charge bei der Komplettierung ihres Service-Portfolios für e-Taxis. Taxiunternehmen erhalten mit autoSTROM by EMS eine Ladeapp und/oder Ladekarte, die zur Nutzung eines vergünstigten Ladetarifs an den Ladestationen der Comfort Charge berechtigt. 

Das „Zukunftstaxi“ ist digital vernetzt, bietet dem Fahrgast den besten Service und fährt zu 100 % mit Ökostrom. Dazu bietet die Telekom Tochter Comfort Charge, in Kooperation mit der Energy Market Solutions, mit autoSTROM by EMS ein komfortables, digitales Ladestrom-Produkt. An deutschlandweit mehr als 35.000 Ladesäulen laden Taxler mit autoSTROM by EMS günstig und komfortabel per App oder Ladekarte. Der Clou: An den 160 Schnell-Ladestationen der Comfort Charge laden Mitglieder des Projekts Zukunftstaxi zudem vergünstigt. 

„Für uns sind individuelle und einfache Ladetarife ein Schlüssel für die strombasierte Verkehrswende. Umso mehr freuen wir uns, das Engagement der Comfort Charge für das Projekt Zukunftstaxi mit unserem Produkt autoSTROM by EMS unterstützen zu können“, sagt Florian Müller, Geschäftsführer der Energy Market Solutions.
Bruno Jacobfeuerborn, Geschäftsführer der Telekom-Tochter Comfort Charge GmbH ergänzt: „In Zusammenarbeit mit Energy Market Solutions intensivieren wir unser großes Engagement in Hamburg. Neben unseren öffentlichen Schnell-Ladestationen für Elektroautos unterstützen wir nun auch mit unserer Infrastruktur gezielt die Umstellung der Taxiflotte auf umweltfreundlichere Antriebe.“






	
		
			Zur Medieninformation der Telekom (PDF Download)
		

	
	
		

	
	
		Neues Duo an der Spitze der Energy Market Solutions

		
			

Berlin/Darmstadt, Juni 2021 – Ab sofort wird die Energy Market Solutions von einem Duo geführt: Antje Winter von der ENTEGA Plus GmbH, und Florian Müller, bisher Leiter des Geschäftsbereichs „Energiemarktlösungen“, bilden ab sofort die Geschäftsführung der Energy Market Solutions in Berlin.









[image: ]Führen zukünftig gemeinsam die Energy Market Solutions: Antje Winter (links) und Florian Müller (rechts).








Das Berliner Team der EMS setzt sich zum überwiegenden Teil aus Kolleginnen und Kollegen zusammen, die seit rund 8 Jahren in unterschiedlichen Konstellationen gemeinsam an einer erneuerbaren Energiewende arbeiten. Zu Beginn des Jahres gaben die Unternehmen Viessmann und ENTEGA bekannt, dass sie sich zukünftig gemeinsam in der Energy Market Solutions engagieren werden.
Mit Antje Winter, Prokuristin und Leiterin Kundendialog bei ENTEGA Plus GmbH und Florian Müller, bisher Leiter des Strommarktgeschäfts bei der Digital Energy Solutions, wird ein Duo an der Spitze des ausgegliederten Unternehmens stehen. Antje Winter über das Engagement der ENTEGA: „Mit Hilfe der Energy Market Solutions können wir unser Produktportfolio mit nachhaltigen Strom- und Wärmelösungen weiter ergänzen und unsere Position als Vorreiter für die Energiewende stärken. Vor diesem Hintergrund ist es eine folgerichtige und konsequente Weiterentwicklung unseres Geschäftsmodells.“




Florian Müller: „Mit Fortschreiten der Energiewende und der Kopplung von Sektoren verändert sich die Rolle von Stromprodukten und Energiesystemen: Sie werden in Energie Communities Bindeglied zwischen Erzeugung und Verbrauch, ergänzen als Wärme- oder Autostrom die Hardware der Energiewende, ermöglichen die intelligente Nutzung des eigenerzeugten Stroms oder helfen, Energiewendetechnologien intelligent zu bewirtschaften. Gemeinsam haben wir seit 2014 die Enabler Plattform aufgebaut, mit der unsere Kunden sowie deren Stromkunden von grünen, intelligenten und digitalen Lösungen für ihre persönliche Energie-, Wärme- und Mobilitätswende profitieren.“




Das Team der Energy Market Solutions versteht sich als Enabler dieser Energiewende. Es hat sich die Nutzung der Potenziale zum Ziel gesetzt, die die Regulatorik zunehmend bietet und deren Nutzung die Digitalisierung ermöglicht. Die Lösungspalette reicht vom Auto-, Wärme- und Standardstromprodukt im CoBranding oder White Label bis zum spotmarkt-indizierten Tarif für leistungsgemessene Großkunden. Darüber hinaus ist Energy Market Solutions in der Direktvermarktung und Strom-Belieferung von erneuerbaren Erzeugungs- und Kundenanlagen tätig und bietet die notwendigen Abrechnungslösungen. Dabei ermöglicht vor allem die seit 2014 kontinuierlich weiterentwickelte ‚Enabler Plattform‘, zügig auf die sich ständig verändernden Anforderungen im Markt zu reagieren und Problemlösungen anzubieten.





„Wir haben viele Projekte und noch mehr Ideen in der Pipeline, bei denen die ENTEGA in jeder Hinsicht ein wichtiger Wachstumspartner sein wird“, beschreibt Florian Müller die aktuelle Stimmung im Team der EMS. Und Antje Winter ergänzt: „Auch aus der Perspektive eines erfolgreichen überregionalen Stadtwerks liegen spannende Zeiten vor uns.“ Zu tun gäbe es im Hinblick auf eine gelungene, grüne und sektorgekoppelte Energiewende schließlich noch genug.




Die Meldung als PDF zum Download
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                                        Antje Winter ist Leiterin des Bereichs „Kundendialog“ und Prokuristin bei der ENTEGA Plus GmbH. Nach verschiedenen Stationen im Marketing und Vertrieb des Energieversorgers übernahm sie 2010 die Leitung des Qualitätsmanagements. Seit 2012 verantwortet sie den Kundenservice der ENTEGA Plus mit rund 200 Mitarbeiterinnen und Mitarbeitern intern und extern. Für sie steht der Kunde stets im Mittelpunkt ihres Handelns. Mit nachhaltigen Produkten und hervorragendem Service will sie die Kunden vom gemeinsamen Weg zur Energiewende überzeugen. Sie hat Soziologie und Publizistikwissenschaften in Mainz studiert.
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                                        Florian Müller verantwortet seit Juni 2016 die Entwicklung digitaler Energielösungen für die sektorgekoppelte Energiewende im Geschäftsbereich „Energy Market Solutions“. Berufserfahrung sammelte er bei der Grundgrün Energie GmbH, der lekker Energie GmbH und als Berater der Detecon International GmbH. Für Florian Müller ist die Weiterentwicklung der Stromerzeugungswende zu einer alle Sektoren betreffende Energiewende die Lösung: ökologisch und ökonomisch, für das Klima, für die Wirtschaft, für den Einzelnen, für Unternehmen und für die Gesellschaft. Mit intelligenten Lösungen unterstützt er mit seinem Team Partner und Kunden dabei, strombasierte Geschäftsmodelle sowie ihr individuelles Potential in der Energiewende zu realisieren. Florian Müller ist diplomierter Volkswirt der Universität Maastricht.

                                    

                                
                                                            

                        
                                            

                

            


        
            
                
                                            [image: green]                                                                Energy Market Solutions

                                        
                


                
                    

                                                    
                                                                    
                                        Das Großteil des Teams in der Energy Market Solutions arbeitet bereits seit 2014 zusammen, als unter dem damaligen Dach der Grundgrün Energie der Aufbau eines plattformbasierten Stromvertriebs von komplexen und grünen Stromprodukten unter eigener, wie auch unter Partnermarken aufgebaut wurde. Im Fokus damals: einfache, automatisierte und grüne Haushalts- und Wärmestromprodukte, mit der die Energiewende endlich auch im Heizungskeller ankommen würde.  Mit Stiebel Eltron und Viessmann wurden in der Folge für zwei Schwergewichte der Heizungsbranche Strommarken im CoBranding entwickelt. 2016 wurde Viessmann vom Kunden zum Gesellschafter und holte das Team Energiemarktlösungen in das mit der BMW Group gegründete Joint Venture Digital Energy Solutions. Das gemeinsame Unternehmen hatte sich zum Ziel gesetzt, die Potenziale der Digitalisierung für eine umfassende Energiewende über die Sektoren Strom, Wärme und Mobilität hinweg für ihre Kunden nutzbar zu machen. Anfang 2021 wurde der Geschäftsbereich Energy Market Solutions in ein eigenständiges Unternehmen ausgegliedert. Dessen Mehrheitsgesellschafter ist der Öko-Energieanbieter ENTEGA AG in Darmstadt, die Viessmann Group bleibt weiterhin in der Energy Market Solutions engagiert.

                                    

                                
                                                            

                        
                                            

                

            


        
        


    

		

	
	
		Digital Energy Solutions wird Energy Market Solutions

		
			
Ihr neuer Partner für die Energiemärkte von Morgen




Mit Fortschreiten der Energiewende und der Kopplung von Sektoren verändert sich auch die Rolle von Stromprodukten und Energiesystemen: Sie werden in Energie Communities Bindeglied zwischen Erzeugung und Verbrauch, ergänzen als Wärme- oder Autostrom die Hardware der Energiewende, ermöglichen die intelligente Nutzung des eigenerzeugten Stroms oder helfen, Energiewendetechnologien intelligent zu bewirtschaften.

Wir verändern uns mit: Im März 2021 sind aus der Digital Energy Solutions GmbH & Co KG zwei neue Unternehmen hervorgegangen. Die Energy Market Solutions GmbH mit dem Fokus auf strombasierte Produkte und Lösungen für die neuen Akteure im Energiemarkt sowie die Energy Project Solutions GmbH, die Unternehmen von Bau bis Bewirtschaftung bei der ökonomischen und ökologischen Optimierung ihres Energiesystems unterstützt.




Gemeinsam haben wir bisher unter dem Dach Digital Energy Solutions die Potenziale der Sektorkopplung ausgelotet und die Grundlagen gelegt: Stromkunden aus allen Bereichen profitieren von grünen, intelligenten und innovativen Lösungen für ihre persönliche Energie-, Wärme- und Mobilitätswende. Als eigenständiges Unternehmen helfen wir als Energy Market Solutions nun Kunden und Partnern noch fokussierter und flexibler, die jeweils beste Lösung für ihre individuellen Herausforderungen zu finden.




So tragen wir als EMS und EPS der Geschwindigkeit in den neuen Strommärkten Rechnung und stellen uns für weiteres Wachstum auf. Und entwickeln selbstverständlich weiterhin als Partner überall dort gemeinsam Lösungen, wo es für unsere Kunden und Partner sinnvoll ist.




Entdecken Sie die Produkte und Lösungen der Energy Market Solutions GmbH und nehmen Sie zum Team Kontakt auf.
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